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3. CTpykTypa KOHTPOJbHOIO 3aJaHHUS.
3.1. TekeT THMOBOIO 3a1aHHUA.

Bapuant Nel
3apanue Nel. Machen Sie sich mit dem Form des Geschiftsbriefes bekannt.

GFSCHAFTSKORRESPONDENZ

1. Form des Geschiftsbriefes.

1. 1. lanka nuceMma ( Briefkopf)

OOBIYHO MHCHEMa OTIIEUATHIBAIOTCS HAa (UpPMEHHOM OlaHKe, B BEpXHEH 4acTu
KOTOPOTO THITOrpadCcKUM CIIOcCOOOM HarieyaTaHbl pEeKBU3UTHl  HalMEHOBaHUE
®upmel, €€ agpec, HoMepa Teae(OoHOB, TENEeKCOB, (PaKCOB.

1. 2. Anpec nonyuatens ( Anschrift des Empféngers ). Anpec nomyyarens
nuuieTcs B jieBoM BepxHeM yriy. Herrn Richard Miiller TextilgroBhandel Maier &
Co. Gorlitzer Strasse 45 D-10997 Berlin BRD 3anstbTe U TOUKH HE ALY TCS
Aswua -Luftpost, 3akasnoe - Einschreiben, cpounoe - Eilzustellung.

1. 3. Mcxonusie nannbie ( Bezugszeichen )
Ihre Zeichen- Werk M/H ( Abteilung Verkauf) otnen nponaxu,
Herr Miiller aguxroBan nucekMo, Fraulein Hiibe - ero nucana. Unsere

Zeichen-yka3pIBaloT MIK(p HAa TUCEMO NapTHEpA.

Moskau 14. 09. 20«
1. 4 Tema nucema Briefthema
Vertrag Ne 14 VI 5
Reklamation
1. 5 ()6pamenue - Anrede .
Sehr geehrte Damen und Herren
Sehr geehrte Herren
Sehr geehrte Frau Miiller # Sehr geehrte Herr Schulze
1. 6 Texct nuceMa ( Brieftext )
1. 7 Tlonnuce ( Unterschritt)
Mit freundlichem Gruf3

Hochachtungsvoll - ¢ mourenuem.

1. 8 ITpunoxenue -Anlage ( 1OKyMEHTHI)

Bananue Ne 2 Ubersetzen Sie den Brief ins Russische und finden Sie alle Formen
des Briefes.

MIOSTER
Anfrage Moskau, den 18. 02. 2002.
Sehr geehrte Damen und Herren, Wir bitten Sie, uns IThre Kataloge und
Prospekte in russischer Sprache zu schicken Informieren Sie bitte, ob Sie uns Thre
Ware schon in diesem Quartal senden kdnnen. Mit freundlichen Griiflen
Berlin.

18.12. 2012



Bapuautr Ne 2
Bananue Nl Ubersetzen Sie folgende Brieftypen
ins Russische und erkldren Sie den Inhalt.
ARTEN VON BRIEFEN
GRINDTYPEN

Firmennachweis - ist ein Brief, in dem Sie sich nach dem Namen und Adresse
Mogliche! Geschiéftspartner erkundigen. Auf Deutsch nennt man Das
Firmennachweis.
Antrage - Sie richten eine Frage an ein bestimmtes Unternehmen. In der
Anfrage bitten Sie die mogliche Lieferfirma. Sie {iber deren
Angebot Preise und Lieferbedingungen zu informieren.
Angebot - Dieser Brief enthélt die Angaben iiber die Waren ( Art, Menge,
GroBe, Farbe, Qualitét) ,den Preis, Lieferzeit ,- und
Zahlungsbedingungen, sowie die Geschéftsbedingungen.
Werbebrief - das ist eine unverbindliche Einladung an potenzielle Kunden,
Produkte Threr Firma zu kaufen
Versandanzeige und Rechnung

- das ist liblich, besonders wenn Sie gréflere Mengen eines
Artikels

- oder Giiter mit groBem Umfang oder Gewicht liefern.
Mangelriige -Antwort auf eine Mangelriige
- Sie weisen auf die Mangel in der Art ( falsche Ware ), Menge
( zu viel oder zu wenig erhalten ) oder die Qualitét ( die Ware ist
verdorben oder beschédigt)
Mangel sind ein Grund, sich beim Lieferanten zu beschwerden. Eine
solche Beschwerde ( Reklamation ) nennt man Mangelriige.
Zahlung mit Wecksein
- Es handelt sich um bargeldlose Zahlungsform, mit der ein
- Glaubiger einen Schuldner auffordert, an einem festgesetzten Tag eine
bestimmte Geldsumme an ihn selbst oder an einen Dritten zu zahlen.

Fast alle Wechsel werden bei Filligkeit durch einen Kreditinstitut
(eine Kreditanstalt) eingelost.

Firmennachweis - MHCHEMO 3apoc UH(POPMAIUX O BOZMOXXHBIX JEJIOBBIX
napTHépax.

Anfrage - TIMCBMO - 3aIpocC

Angebot - MACHMO - MIPEJIOKEHHE

Der Werbebrief - - MIUCHMO - peKiaMa (peKiaMHOe TUChMO)

Versandanzeige und Rechnung - TTHCBMO - U3BelIeHUe 00 OTIIpaBKe (TOBapOB,

Ipy30B) U CYET

Mangelriige - MMUCHMO - PEeKITaMalus

Antwort | auf eine Mangelriige - mMCbMO OTBET Ha peKIIaMalLHIO
Zahlung mit Wechseln - oIUIaTa BEeKCEeJSIMHU



Bapuant Ne 3

3aganne Ne 1 Ubersetzen Sie Dialog ins Russische.
DIALOG ,, UNSERE FIRMA IST AUF EXPORT VON
PERSONALCOMPUTERN SPEZIALISIERT*.

M.: - Miiller -
P.: -Petrow

M.: Guten Tag! Ich mochte Herrn Petrow sprechen.

P.: Das bin ich. Guten Tag, Herr...

M.: Muller, Vertreter der deutschen Firma «Ask» aus Koln.
P.: Freut mich, Sie kennenzulernen. Bitte nehmen Sie Platz. Womit kann ich Thnen

dienen?

M.: Ich kenne Thre Firma als Importfirma, Herr Petrow. Unser Unternehmen ist auf den
Export von Personalcomputern spezialisiert. Unsere Firma besteht schon seit 80 Jahren

und hat viele Kunden.

Wir konnen Computer neuester Typen anbieten. Mich interessieren Perspektiven

unserer
Geschiéftsbeziehungen.

P.: Wir sind am Ausbau gegenseitig vorteilhafter Geschiftsbeziehungen interessiert.
Sie wissen wohl, wir haben eine grofle Nachfrage nach Computern in unserem Land,
und Thr Angebot wire vielleicht annehmbar. Konnen Sie uns Thre Prospekte und

Kataloge zur Verfugung stellen?

M.: Ja, sicher. Hier sind unsere Kataloge fiir dieses Jahr. Ich hoffe, wir kdnnen mit

Threr Firma ins Geschift kommen.

P.: Das hoffe ich auch. Wir werden Ihre Unterlagen studieren und Stellung dazu

nehmen.

3ananuu e Ne 2 Vokabeln zum Dialog . Fiihren Sie mit 5 Vokabeln eigene Beispiele.

der Export (e)s, e

der Import (e), e

der Personalcomputer (PC),-s
spezialisiert sein (auf A)

der Kunde, -n,-n
interessieren

interessiert sein (an D)
bestehen (a, a)

die Geschiéftsbeziehungen
der Ausbau (e)s, -ten
gegenseitig vorteilhafte
Geschiftsbeziehungen
annehmbar

die Nachfrage (nach D), -, n
der Bedarf (an D),-s

zur Verfligung stellen (A) (D)
100 B

ins Geschift kommen
die Unterlagen

die Dokumentation

die Stellung

Stellung nehmen (zu D)

BBIBO3
BBO3
IIepCOHAIBHBIA KOMITBIOTED
CIIeMaTu3upOBaThCs Ha (4eM-1ubo0),
3aHHMAThCS YeM-TTH00
KJIIUEHT
HHTEPeCcoBaTh (KOro-amudo)
OBITH 3aMHTEPECOBAHHBIM
3]1eCh: CYIIECTBOBATh
JIeJIOBEIE CBS3U
pacIuMpeHue, pa3BUTHE
B3aMMOBBITOJHBIE JEJIOBbIE
CBSI3U
MIPUEMJIIEMBIN
CIIpOC Ha YTO-THO0
IOTPEOHOCTD B YEM-JTUOO
IPEeAOCTABIATh UTO-JIU00 KOMY-

pacropsbKeHue
COTPYAHUYATh
JTOKYMEHTBI

NOo3uNusi, MHCHHE, TOUKA 3PCHUA
BBICKa3bIB4Th CBOC MHCHHE



) Bapuant Ne 4
3amanne Ne 1 Ubersetzen Sie Dialog ins Russische schriftlich.

DIALOG ,, WANN KONNEN WIR MIT DER ENDGLLTIGEN ANTWORT
RECHNEN?¢

Die Vertretung der deutschen Firma in Moskau.

A.- Antonow

H. - Hartmann

A.: Guten Tag, Herr Hartmann!

H.: Guten Tag, Herr Antonow, ich mochte Sie an unser Angebot erinnern. Was kénnen
Sie zu unserem Angebot sagen? Es ist sicher schon gepriift?

A.: Ja, ich muss um Entschuldigung bitten. Wir haben die Antwort ein wenig
verzogert, weil wir erst gestern den Bescheid von unseren Kunden bekommen haben.
H.: So. Ist unser Angebot akzeptiert oder abgelehnt?

A.: Die Kunden haben das Angebot akzeptiert. Ich meine die technische Seite. Die
kaufménnischen Bedingungen miissen aber noch tiberpriift werden.

H.: Es ist Ihr gutes Recht, Herr Antonow, aber ich kann Ihnen im voraus sagen, dass
unsere Preise den Weltmarktpreisen entsprechen. Wann kénnen wir also mit einer
endgiltigen Antwort rechnen?

A.: Ich glaube, in ein paar Tagen ist schon alles erledigt.

VOKABELN ZUM DIALOG 2

endgiiltig OKOHYATEJIbHBIN

erinnern (an D) HAITOMUHATH (KOMY-JIHOO O 4eM-J1100)

verzogern 3aTAruBath (1eo, MOCTaBKY)

Bescheid bekommen IIOJIY4YaTh OTBET

akzeptieren IIPUHUMATh, CYUTATh IPHUEMJIEMBIM

die Bedingung -, en ycJoBUe

zu den Bedingungen Ha YCIOBHUSIX

rechnen (mit D) CYHUTATHCS (C UeM-ub0),
pPacCcUUTHIBAThH HA YTO-THOO,
IPUHHUMATB B pacueT YTo-JTH00

erledigen paspeliarh, yJIaKHBaTh, 3aKaHUUBATh

im voraus sagen CKa3aTh 3apaHee

3aganue Ne 2 Finden Sie Beispiele im Text und schreiben sie aus.



Bapuanr Ne 5
3apanue Ne 1 Ubersetzen Sie Dialog ins Russische schriftlich.

DIALOG ,, WORUM HANDELT ES SICH?¢

F. - Frank

S. - Smirnow Moskau. Herr Smirnow, Vertreter einer russischen Firma. Er empféngt
Vertreter verschiedener ausldndischer Firmen. Er ist fiir den Export zustindig.

F.: Herr Smirnow?

S.: Ja, und Sie sind wohl Herr Frank von der Firma N aus Niirnberg?

F.: Genau.

S.: Ich erwarte Sie, Herr Frank. Bitte nehmen Sie Platz!

F.: Danke, wissen Sie, Herr Smirnow, Herr Kolosov aus Ihrer Handelsvertretung in
Deutschland hat uns Thre Firma empfohlen.

S.: Worum handelt es sich denn, Herr Frank?

F.: Es handelt sich um den Kauf der Ausriistungen Typ X. Wir hatten gerne einige
Informationen tiber Ihre Ausriistungen.

S.: Wir sind bereit, alle Ihre Fragen zu beantworten.

F.: Zuerst, Herr Smirnow, mochte ich Sie um Kataloge und Prospekte for diese
Ausriistungen bitten.

S.: Die Unterlagen bekommen Sie. Die Preislisten tiberreiche ich Thnen auch.

F.: Danke, wir werden Ihr Informationsmaterial sorgfaltig studieren. Erlauben Sie mir,
Sie in ein paar Tagen wieder zu besuchen?

S.: Aber gewiss.. Wie verabreden wir uns? Was schlagen Sie vor?

F.: Ich rufe Sie an, und wir vereinbaren einen Termin.

S.: Gut, ich warte auf IThren Anruf, Herr Frank.

Vokabeln zum Dialog 3

der Kontakt, -(e)s, -e KOHTaKT

zustindig sein (fir A) BeJIaTh YeM-JTH00

die Handelsvertretung TOProBO€ MPEJICTaBUTEIHLCTBO
die Ausriistung -, en obopynoBaHue

bereit sein (zu D) OBITH 'OTOBEIM K 4eMy-JI00
bitten (um A) IPOCHTE KOro-Tb0 0 yeM-J1rbo
der Einkauf, -es, -kaufe ITOKYIIKa, 3aKyIKa

empfehlen (a, 0) PEKOMEHJIOBATH

handeln JIeWCTBOBATh, OCTYIIATh,

3ananne Ne 2 Fiihren Sie eigene Beispiele mit folgenden Wortern.

die Preisliste -, n npefdcKypaHT

der Katalog,-s,-€ KaTajnor

der Prospekt, -s, -e MPOCTIEKT

der Termin,-s,-¢ CPOK

erlauben MO3BOJIATH, pa3pelaTh
verabreden sich (iiber A) JOTOBapUBAThCS O YeM-TUOO0

vereinbaren COrJIaCOBBIBATH YTO-JINO0O
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Bananue Ne 1 Ubersetzen Sie den Text I schriftlich ins Russische.

KORRESPONDENZ ZUM THEMA
Anfrage 23.3.2000

Sehr geehrte Damen und Herren,

TIhre Adresse teilte uns die Industrie- und Handelskammer fiir
Miinchen und Oberbayern mit.

Wir sind eine mittelstindische dsterreichische Brauerei und
suchen fiir unser geplantes neues Weillbier «Linzer Weille» einen
Etikettenlieferanten.

Unser geschiitzter Jahresbedarf liegt bei ca. 100000 Stuck.
Bitte senden Sie uns so bald wie moglich ein unverbindliches
Angebot mit Mustern Ihrer Etiketten zu. AuBBerdem bend&tigen
wir ausfiihrliche Angaben Lieferzeiten, Preise, Liefer- und
Zahlungsbedingungen.

Bei Ruckfragen steht Ihnen unsere Mitarbeiterin Hermine
Brunnauer gern zur Verfugung.

Mit freundlichen Grii3en.

Bérenbrau AG

Bapanue Ne 2 Bestimmen Sie Teile des Geschéftsbriefes.
Briefkopf

Anschrift des Empfangers

Bezugszeichen

Briefthema

Anrede

Brieftext

Unterschrift

Anlage
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3apanue Nel Ubersetzen Sie Telefax ins Russische.

KORRESPONDENZ ZUM THEMA: ANGEBOT

Telefax

An: Heinrich Lasch GmbH

Herrn Klein

fax: 0711/13001331

Von: Dieter Weise/Vertrieb

Datum: 16.4.2000

Anzahl der Seiten: 1

Angebot

Sehr geehrter Herr Klein,

Wiinschthema: bieten wir Thren an:
-Spannungsmessgeridt ALPHA 141028

DM147,-

-Akkumulator AS 170628

DM773,-

-Messgeridt OPTICA 220155

DM 695, -

Alle Preise sind Nettopreise und verstehen sich ab Werk
zuziiglich Mehrwertsteuer und Verpackung.

Lieferzeit: ca 3 Wochen nach Auftragseingang.
Zahlung: Netto innerhalb von 30 Tagen Unser Angebot ist giiltig
bis 31.7.2000

Uber einen Auftrag von Ihnen wurden wir uns sehr freuen.
Mit freundlichen Griif3en.

DOPS Messtechnik GmbH

Dieter Weise

3apanne Ne 2 Ubersetzen Sie folgende Worte ins Deutsche.

Coob1ats aapec;

HCKAaTh ITOCTABIINKA,

BBICJIATH IIPEJIJIOKCHUE;
HYXXIaThCS B IMOJPOOHBIX JaHHBIX;
IIpH 3aIpoce;

3anpoc;

COTJIACHO KEeJIaHUIO;

B TeueHue 30 nHew;

nocJie MOCTYIJIEHHS 3aKa3a.
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3ananue Ne 1 Mit Hilfe des Lehrbuches erfiillen Sie folgende Aufgabe.

TESTSZUM TEXT,GELD-UNDBANKWESEN,,

1. Die Notenbank der BRD ist die Deutsche Bundesbank in ....

Dresden

Frankfurt am Main

Leipzig

2. Die Bank ist von Weisungen........ unabhéngig.

de Bundeskanzlers

- des Bundesprisidenten

- der Bundesregierung

3. Thr Grundkapital steht.. ..zu.

- dem Kabinett

- dem Bund

- der Regierung

4. Die Bank hat die allgemeine ....der Regierung zu unterstiitzen.

- Wirtschaftspolitik

- Industrie

- Geldpolitik

S. Die Bundesbank hat das alleinige Recht, ....... auszugeben.

- Banknoten

- Wertpapiere

- Papier

6. Sie regelt den .....und die......der Wirtschaft.

- Kredit- und Geldumlauf

- Geldumlauf und Kreditversorgung

- Abwicklung

7. Sie sorgt fur die bankméBige Abwicklung des Zahlungsverkehrs...

- nur im Inland

- nur im Ausland

- Im Inland und mit dem Ausland

8. Seit...besteht das Europdische Wahrungssystem.

- 1979

- 1980

- 1978

9......die Marktkurse iiber die festgelegte Bandbreite, so greifen die
Notenbanken ein.

- steigen

- sinken

- steigen oder sinken

10. Zur....der Wechselkurse hat jedes Mitgliedsland fiir seine Wéhrung einen

Leitkurs festgelegt.
- Inflation
- Deflation

- Stabilisierung
Mit Hilfe des Lehrbuches erfiillen Sie folgende Aufgabe.



Bapuanr Ne 9

AUBENWIRTSCHAFT DER BUNDESREPUBLIK
3aganue Ne 1 Fragen zum Text.
- Welche Rolle spielt die AuB3enwirtschaft ?
- An welcher Stelle steht sie im Welthandel?
- Wie viele Erwerbstétige arbeiten direkt fiir den Export?
- Nennen Sie den Grund der Abhingigkeit von der Auflenwirtschaft.
- Was steht an der Spitze der Ausfuhrgiiter?
- Was gehort zum Import?
- Welche Giiter stehen frither an der Spitze?
- Was kommt als Ursache dazu ?
- Was haben die Mitgliedsstaaten verwirklicht?
- Nennen Sie die gr6ten Handelspartner der Bundesrepublik.
3aganue Ne2. Tests zum Text ( Teil 1).
- ....spielt eine grofle Rolle im Wirtschaftsleben Deutschlands.
Die AuBenwirtschaft
Die Industrie
Das Studium der Studenten
- Es steht nach.. ..an zweiter Stelle im Welthandel.
Russland
Japan
den USA
-Jeder ... Erwerbstitige arbeitet direkt fiir den Export.
Vierte
Zweite
Dritte
- Es verfiigt tiber einen.. .Stand der Technologie.
Niedrigen
Hohen
Kleinen
- An der Spitze der Ausfuhrgiiter stehen...
Kraftfahrzeuge
Maschinen
Kraftfahrzeuge, Maschinen, chemische und elektronische Erzeugnisse.
- Auf dem Import haben ... .das gréfite Gewicht.
Nahrungsmittel
Genussmittel
Nahrungs- und Genussmittel

3ananue Ne 3. Stellen Sie die Worter unter dem Strich in die Locher ein.
Die Mitgliedsstaaten der EU haben die.. ..verwirklicht.
Sie haben .. .untereinander befreit.
Deshalb sind die grofiten Handelspartner der BRD....
Die beiden gr6B8ten Handelspartner D-ds sind. ...
Auf der Lieferantenliste Importeure nehmen....den ersten Platz ein. ...
...... steht an der zweiter Stelle.
Fur die ErschlieBung oder Sicherung der Auflenmérkte gewinnen...

immer gréere Bedeutung.

Private Auslandsinvestitionen, Zollunion, die Niederlande, den Handelsaustausch,
Frankreich und die Niederlande, Frankreich, die EU- Staaten.



Bapuant Ne 10
3apanue Ne 1 Lesen Sie den Vertrag und auf diesem Grund stellen Sie Thren eigenen.

dparMeHTapHbIN 00pasel JOroBopa

Vertrag-Nr.
Trans-Nr.

Die Firma .... im folgenden "Kéufer" genannt, einerseits, und die Firma im
folgenden "Verkdufer™ genannt, andererseits, haben diesen Vertrag wie folgt
abgeschlossen:

Der "Verk#ufer" verkauft und der "Kédufer" kauft zu den Bedingungen ... folgende
Ausriistung ...

_ Die Stiickliste und die technische Charakteristik der Ausriistung und Zubehér sind
in Anlage (n) Nr. ... vorgesehen. Die Preise sind in Anlage (n) Nr. ... aufgefiihrt. Die
Preise gelten.... einschlieBlich Exportverpackung, Markierung ...

Die Gesamtsumme des Vertrages betréigt....

Die im Vertrag aufgefiihrte Ausriistung ist komplett zu liefern, und zwar nach
folgenden Lieferzeiten laut Anlage Nr....

Zahlungen in Hohe ....des Wertes der gelieferten

Ausriistung erfolgen in .... (Wéhrung) innerhalb ... Tage nach ...(Bedingung).
Im {ibrigen gelten die allgemeinen Verkaufsbedingungen des Verké&ufers.

Dieser Vertrag tritt mit Unterzeichnung durch beide
Partner in Kraft.

... (Ort), den .... 19... (Datum)

Unterschriften: Unterschriften:

3apanne Ne 2 Ubersetzen Sie Thren Vertrag ins Russische.



BAPUAHT 11.
3ananvie 1. Lesen Sie den Text und iibersetzen Sie ihn ins Russische.

Wesen und Aufgaben der Wirtschaft.

Drei Grundfragen jeder Wirtschaftsordnung sind :

- Was soll produziert werden ?

- Wie soll produziert werden ?

- Fiir wen soll produziert werden ?

Unternehmer und Verbraucher miissen die Grundfragen des Wirtschaftens 16sen.
Jeder Unternehmer muss sich entscheiden: Was stelle ich her, wie viel, wie teuer,
wann,

fiir wenn... ? Jeder Verbraucher ist gezwungen, tdglich wirtschaftliche
Entscheidungen zu treffen: Was kaufe ich, wo, wann, wie viel, zu welchem Preis...?
Das Leben stellt vor uns immer wieder neue Probleme und Fragen:

- Energie wird knapper... Atomkraft ja oder nein?

- Benzin wird teuerer... Weniger Autofahren?

- Staatsverschuldung nimmt wieder stark zu... Miissen wir mit héheren

Steuern rechnen?

- Arbeitslosigkeit hilt weiter an... GréBere Berufschancen durch bessere
Ausbildung?

Die wenigen Beispiele zeigen, wie vielseitig die Wirtschaft auf den Menschen
einwirkt. Sie beeinflusst alle Lebensbereiche. Die Wirtschaft beeinflusst den
Menschen, der Mensch beeinflusst die Wirtschaft.

2. Erzihlen Sie den Text dem Plan nach.

3 Grundfragen der Wirtschaftsordnung
Aufgaben der Unternehmer
Aufgaben der Verbraucher

3ananvie 2. Mit Hilfe des Buches iibersetzen Sie folgenden Text ins Deutsche

CpenctBa nepenayv uHGoOpMaLuu

(Informationsmedien)

Tenexc, Tenetaiin ( das Fernschreiben, der Telex)

TeneratinHas cyx6a OPI” 3anumaeTt 2-e MecTo B Mupe co cBouMHU 170 Teicsyamu
HOMEPOB.

Omnepatop (der Telexist) Habupaet ko ( die Kennung) abonenra u nocne
YCTaHOBIICHUs CBS3H MepenaéT nadopmaiuio, Habupas e€ Ha KIaBUaType
nedararoniero ycrpoicrsa (auf dem Fernschreibgerit).

HNudopmaius MoxxeT ObITh HabpaHa mpeaBaputenbHo (vorgeschrieben werden),
3alFcaHa B 3allOMHHarolee yctpoicTso ( gespeichert werden), a 3aTem B yaoOHOe
BpeMs mepeiaHa ¢ 000N CKOpOCThIO (telexen).



BAPHAHT 12.

3ananue 1. Ubersetzen Sie folgenden Text ins Russische.
Bediirfnisse, Bedarf, Nachfrage.

Um leben zu kénnen , muss jeder Mensch essen und trinken Um sich vor Kélte,
Regen und Hitze zu schiitzen, benétigt er Kleider und eine Wohnung. Jeder Mensch
hat zahlreiche Wiinsche, die er zu erfiillen sucht Kann der Mensch seine Wiinsche
nicht erfiillen, so entstehen in ihm Mangelgefiihle, die er beseitigen will. Diese
Wiinsche nennt man im Wirtschaftlichen Sprachgebrauch Bediirfnisse. Also-
Bediirfnisse das Empfinden eines Mangels mit dem Bestreben, diesen Mangel zu
beheben.

Die Bediirfnisse lassen sich nach verschiedenen Merkmalen unterscheiden. Nach
dem Dringlichkeitsgrad der Bediirfnisse unterscheidet man:

-Lebensnotwendige Bediirfnisse: Nahrung, Kleidung, Wohnung. Das sind
Urbediirfnisse, aber auch Grundbediirfnisse gleichzeitig. Sie werden auch Existenz-
oder absolute Bediirfnisse genannt.

-Kulturbediirfnisse: Zeitungen, Blicher, Theaterbesuch, Musik oder &hnliches.

-Luxusbediirfnisse: teuere Pelze, Schmuck, Segeljacht, Genussmittel.

Die grenze zwischen Kultur- und Luxusbediirthissen ist schwer zu ziehen.

3anauue 2. Ubersetzen Sie folgendes Gespriich ins Deutsche.

Sekr.: Fischer GmBH Bremen. Guten Tag.

Sie:  ( [lpeocmasvmecs lornpocume k meneghpory’ 2ocnodura Puyepa.,)

Sekr.: Herr Fischer ist im Moment in einer Sitzung. Wie kann ich Thnen helfen?

Sie:  ( Cnpocume, koz0a o1 eepHemcs,)

Sekr.: Ubermorgen vormittag.

Sie:  ( Ionpocume, umobbi on nepessorun Ha upmy «Aeucy Peus udem o eusume
oupexmopa grupmvl 8 I gpmario )

Sekr.: Ach Ja-Ihr Geschiftsfithrer kommt nach Bremen. Wann kommt er?

Sie:  ( Bronyemas, Ha4 ows,)

Sekr.: In Ordnung Ich reserviere fiir ihn ein Hotelzimmer.

Sie:  ( bomwuoe cnacubo O gpemeru ipubbinmis Mol ipuuiiem gaxc. Jlo ceuoarus,)



BAPHUAHT 13.

3ananue 1. Ubersetzen Sie folgenden Text ins Russische mit Hilfe des
Worterbuches.

Guter und Giiterarten

Alle Mittel, die Bediirfnisse des Menschen direkt oder indirekt befriedigen,
nennt man Giiter. Giiter sind fiir den Menschen niitzlich, weil sie das bestehende
Mangelgefiihl beseitigen. Die Bediirfnisse des Menschen sind uferlos, die Giiter
dagegen sind begrenzt und knapp. Die Knappheit der Giiter resultiert aus dem
Spannungsverhéltnis zwischen unbegrenzten Bediirfnissen und den begrenzten
Mitteln, die zur Bediirfnisbefriedigung zur Verfugung stehen. Deshalb ist der
wirtschaftende Mensch gezwungen, mit den knappen Giitern sparsam und planvoll
umzugehen.

Um ihren Bedarf zu decken, miissen die Menschen geistig und kérperlich
arbeiten. Sie miissen die notwendigen Sachgliter erzeugen (z.B. Nahrungsmittel,
Kleidung, Schuhe, Wohnung, Md&bel, Maschinen, Autos) und die erforderlichen
Dienstleistungen verrichten (z.B. Handel, Banken, Versicherungen, Gesundheits- und
Rechtspflege, Verwaltung, Schulen) oder Rechte in Anspruch nehmen (z.B. Patente,
Lizenzen).

3ananue 2. Bestimmen Sie den Art des Briefes.

TELEFAX
An: Hrn. Schmidt
Fa: Maschinenfabrik Schmilz GmbH
Fax: 104/205-834160
Von. Artum Kiew
Fax: 0038/044 - 2631062
Datum: 15.08.1997
Seiten: |

Betreff Bestétigung des Besuches und Hotelreservierung

Geehrter Herr Schmidt,
Wir bestétigen damit den Besuch unseres Vertreters
Herrn Maslow vom 01.09. bis 05.09. d.j. Flug Nr.
LH 230, Ankunftszeit 16.50 im Flughafen Frankfurt/Main
Bitten um Hotelreservierung, ein Einzelzimmer mit
Dusche.

Vielen Dank.

MFG Koslow
3aganue 3. Beantworten Sie folgende Fragen.
1. Wann bekommt die Sekretirin das Fax ?
2. Von wem ist es ? Fuir wen ist es ?
3. Worum geht es 7 (Was betriftt es?)
4. Wer kommt zu Besuch? Wohin ?
5. Wann kommt der Vertreter zu Besuch ?
6. Mit welcher Maschine, wann und wo kommt er an ?
7. Welches Hotelzimmer braucht der Vertreter ?



BAPHUAHT 14.

Bananue 1. Lesen Sie den Text und iibersetzen Sie ihn ins
Russische.

Betriebswirtschaftslehre
Mikrookonomische Betrachtungsweise

Die Betriebswirtschaftslehre dagegen befasst sich mit dem wirtschaftlichen
Geschehen innerhalb des Betriebes. Das ist die wissenschaftliche Lehre vom Aufbau
von der Wirkungsweise und vom Zusammenleben der einzelnen Betrieben (z.
B.Beschaffung von Arbeitskriften und Kapital, Einkauf von Rohstoffen, Verkauf,
Finanzierung, Gewinnerzielung u. a. Ihr Lehrgebiet ist die kleinste Zelle der
Wirtschaft, der Betrieb. Da es sich bei der Betriebswirtschaftslehre um
einzelwirtschaftliche Groen handelt, spricht man auch von Mikrodkonomie (griech.
Mikros =klein).

Die Betriebswirtschaftslehre untersucht also das wirtschaftliche Geschehen im
Einzelbetrieb bzw. In der Einzelunternehmung. Sie ist einzelwirtschaftlich oder
mikroGkonomisch orientiert.

3ananue 2. Ubersetzen Sie ins Deutsche folgende Teile des Geschiifisbriefes.
PexBI3UTHI 1€I0BOTO MHCHMA:
[Ianka
CexTop aapecaTa
CTtpouka CChLIOK
IToBon
Texct nuceMa
dopMyna muchbMa U NOAMHUCH



Bapuaunt 15

3anauuie 1. Lesen Sie den Text und iibersetzen Sie ihn ins Russische.

Volkswirtschaftslehre.
Makro6konomische Betrachtungsweise

Die Volkswirtschaftslehre hat das gesamte
Beziehungsgeflecht zwischen den Privathaushalten, dem
Staat, den Unternehmen, dem Ausland und dem Banken- und
Kreditsystem zum Inhalt. Sie beschdftigt sich also mit den
gesamtwirtschaftlichen Erscheinungen und Zusammenhédngen
eines ganzen Volkes, einer ganzen Nation. In

der volkswirtschaftlichen Forschung betrachtet man z. B.
nicht mehr den Zusammenhang zwischen Einzel-Arbeitszeit
und volkswirtschaftlichem Gesamt-Lohn

zu. Man spricht von der Makrodkonomie.

3ananue 2. Ubersetzen Sie folgenden Brief, bestimmen Sie den Betreff.

Deutsch-Finnische Handelskammer
Kalevankatu 3 B

SF-00101 Helsinki
1.10 2012.

Sehr geehrte Damen und Herren,

Wir sind Hersteller von Spezialmaschinenfiir die
Holzbearbeitung und mdéchten gerne mit Firmen in Finnland
in Verbindung treten, die Bedarf an solchen Maschinen
haben

Um Thnen einen Uberblick {iber unseres
Fertigungsprogramm zu geben, legen wir einige Prospekte
bei. Wir sind seit iiber 50 Jahren auf Herstellung von
Holzbearbeitungsmaschinen spezialisiert und verfligen liber
groBBe Erfahrung auf diesem Gebiet

Wir widren lhnen sehr dankbar, wenn Sie uns Finnische
Firmen nennen konnten, die sich eventuell fir unsere
Erzeugnisse interessieren. Wir werden uns dann
direkt an diese Firmen wenden.

Mit freundlichen Griflen

Maschinenfabrik Stenzl GmbH
Anlagen

Beantworten Sie folgende Fragen zum Brief.

1. Was schldgt die GmbH vor ?
2. Wozu legen sie einige Prospekte bei ?
3. Mit welchem Land will GmbH zusammenarbeiten ?



3.2. Kpurepuu oLieHKM YCBOEHHS 3HAHUH 1 CPOPMUPOBAHHOCTH YMeHUH o Y /1

[Ipumep oyenugarnus 3a0aHUA.

3a npasunervitl omeem Ha mpu 300aHUsL 8bICINABNAEMCA NOSOACUMENbHAA
oyenxa — 5 6aios.

3a npasunvHbill omeem Ha 08a  3a0aHUS  BbICMABIAEMCA NOJOICUNENbHAS
oyenxa — 4 bania.

[Ipu svinonnenun 00HO20 3a0aHUS 8bICMABIACMCA NOTOHCUMENLHAA OYCHKA
— 3 barna.

3a  HenpasuabHubili  omeem  NO  8CeM  3AOAHUAM  BbICMABAAEMC S
ompuyamenoHdas oyenxka - 2 baina.

Bpemsi HAa NOATOTOBKY H BbINOJ/IHEHHE:

NOAroToBka 45 MUH.;
BbinoJiHenue 30 MuH.;
odbopmnenue U caaya 15 MUH.;

Bcero 1 vac 30 MuUH.
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